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cumpleanos

GUARDERIA
SERVICIO 24H

excursiones
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VENTAJAS INCONVENIENTES

- Responsabilidad limitada - No permite el crecimiento
de la empresa debido a

- Capital social minimo - e
3005,06€ las limitaciones de

transmitir las

- No hay libre transmision participaciones.

de participaciones.
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PLAN TECNOLOGICO
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ACTIVO NO CORRIENTE

INMOVILIZADO

PASIVO NO CORRIENTE

EXISTENCIAS

REALIZABLE

DISPONIBLE

TOTALACTIVO

TOTAL NETQ Y PASIVO




INMOVILIZADO

PASIVO NO CORRIENTE

EXISTENCIAS

REALIZABLE 2750

DISPONIBLE 9020

TOTAL ACTIVO 101430| TOTAL NETO Y PASIVO 101430




INMOWILIZADO

EXISTEMCIAS
REALIZABLE

DISPOMIBLE

TOTAL ACTIVO
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PASIVO NO CORRIENTE
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97460/ TOTAL NETO Y PASIVO 97460

=9
Ll
=]
[
[i=]
P

.
-
|
|
|
]
|
|
|
| 97460]




Importe neto de la cifra de negocios
Variacion de existencias
Aprovisionamientos

Otros ingresos de explotacion

Gastos de personal

Otros gastos de explotacion

Resultados por enajenacion de inmovilizado

RESULTADO DE EXPLOTACION

Ingresos financieros
Gastos financieros

RESULTADO FINAMCIERD
RESULTADCO ANTES DE IMPUESTOS
Impuesto sobre Sociedades

RESULTADOC DEL EJERCICIO

ANO 1
112000
-rooo
-18000

90000
2000

8978
-897T5
13978
4183 4

4784,6

ANO 2
120000
-6500
-18000

90000
2000

8978
-8978
-5AT8

-1643 4

-3834,6

ANO 3
130000
-5000
-18000

-20000
-1500

-8978
5522
1656,6

3865,4










RATIO DE TESORERIA

RATIO DE LIGUIDEZ

RATIO DE GARANTIA

RENTABILIDAD ECONOMICA

RENTABILIDAD FINANCIERA

ANO 1

1.63

-15%

-15%

ANO 2

2,10

ANO 3

1,37







LIQUIDEZ
ANO 2010
ANO 2011

ANO 2012

ENDEUDAMIENTO
ANO 2010
ANO 2011
ANO 2012




RENTABILIDAD ECONOMICA

RENTABILIDAD FINANCIERA







TERCERA
PARTE

sInvestigacion de mercados

*Segmentacion del mercado
*Marketing mix
*Plan organizativo y de RRHH

eConclusion
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Cuidado de
ninos

—
profesionalidad




Nuestra guarderia ofrece unos servicios que no ofrecen el resto
de guarderias de Monzon como por ejemplo el servicio 24 horas.

Ademas ofrecemos las comidas, meriendas y en el caso de que
se queden a dormir, cenas ofreciendo una dieta sanay
equilibrada.

Nuestro mobiliario esta adaptado a niinos de 0 a 3 afios para que
no tengan ningun incidente y los juguetes que tenemos son mas
educativos que simple entretenimiento.

Nuestra empresa cuenta con un servicio de transporte que en el
caso de que la madre no pueda traerlo lo vamos a buscar a casa

Contamos con numerosas actividades extraescolares asi como
excursiones, animaciones ...




CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO




El ciclo de vida de un producto son las etapas que pasan desde que un
producto, marca o servicio entra en un producto hasta que desaparece de
él. Estas fases son:

INTRODUCCION
CRECIMIENTO
MADUREZ
DECLIVE

Nuestra guarderia se encuentra en la
etapa de MADUREZ debido a que el
servicio

de guarderia lleva muchos afos en el
mercado. Por lo que hay gran
competencia y

hemos necesitado el servicio 24h para
diferenciarnos del resto de guarderias



Logotipo
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Para promocionar nuestra empresa, utilizamos:

*Medios de comunicacion regional como La Clamor,
Publicidad, en la radio.

-Redes sociales como facebook y tuenti

-Que aparezca el logotipo en nuestros medios de

trasporte y en la fachada de la guarderia también e
un forma de promocionarnos.

-Atreves de anuncios que se envian a las familias
atreves del correo.




IXHVWUD HPSUHVD FXHQV
ERQRV GH GHVFXHQWR SC
IDPLOLDYV QXPHURVDV SD
KLMRV GH QXHVWURYV WU
SDUD ODV IDPLOLDV HQ O
YHQJD PDV GH X
JXDUGHU D \ IDPLOLDV PR
SDUHQWDOHYV

SGHPEV QXHVWUD HPSUH\V
FXHQWD FRQ ERQRV GH
GHVFXHQWR SDUD ORV VH
QRFKH FDGD QRFKHV OD
VDOH JUDWLYV
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Hasta aqui llega nuestro trabajo para la asignhatura de Fag sobre

“la casita de pin y pon” S.L, una guarderia con servicio 24 horas dirigida
por magaly Puertolas y Mireia Soldevilla.

Sin duda, nuestro servicio de guarderia con servicio de 24 horas lo
consideramos como un servicio innovador que esperemos que obtenga
gran éxito en el sector

Esperamos que 0s guste y que tengais una idea clara sobre este proyecto
y que sin duda en un futuro si queréis tener a vuestros hijos bien cuidados
no dudéis en traerlos!!

Muchas gracias.
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